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Social Commerce: Framtidens
Handelsplats for Unga Entreprenorer

Vad ar Social Commerce?

Social Commerce ar en handelsmodell dar e-handel integreras direkt i sociala
medieplattformar. Det gor att kunder kan hitta, interagera med och képa produkter utan att
lamna plattformen. Istallet for att driva trafik till en separat webbshop sker hela
koépprocessen — fran att upptacka en produkt till att betala — i samma sociala app. For
ungdomar som vill starta en handelsplats innebar detta en unik maéjlighet att bygga en
framgangsrik verksamhet pa ett snabbt och kostnadseffektivt satt.

Varfor ar Social Commerce viktigt?

1. Plattformarna har redan din publik
Sociala medieplattformar som TikTok, Instagram och Facebook har miljarder aktiva
anvandare varje manad. Dina kunder &r redan dar — varfér inte méta dem dar de
spenderar sin tid?

2. Smidigare shoppingupplevelse
Traditionell e-handel innebar ofta att kunder behéver vaxla mellan olika webbplatser
och fylla i flera formular. Social Commerce eliminerar detta genom att lata kunderna
slutfora sina kop direkt i appen, vilket minskar avhopp och okar
konverteringsfrekvensen.

3. Engagemang bygger lojalitet
Social Commerce ar inte bara en forsaljningskanal — det ar ocksa en plattform for att
bygga relationer med dina kunder. Genom att skapa engagerande innehall och
interagera med foljare kan du bygga en lojal kundbas som aterkommer gang pa

gang.




y N

YOUNGCUBATOR Commision

MAKE IT HAPPEN INFINITY

Hur fungerar Social Commerce i praktiken?

Kundresan i Social Commerce:

1. Upptackt: Kunden ser en produkt i sitt fléde, t.ex. genom en influencer eller ett
sponsrat inlagg.

2. Engagemang: Kunden gillar, kommenterar eller klickar for att f& mer information.

Kop: Kunden slutfor kopet direkt i appen, t.ex. genom en "Kop nu"-knapp.

4. Delning: Efter kopet delar kunden ofta sin upplevelse, vilket i sin tur lockar nya
kunder.

g

Viktiga funktioner i Social Commerce:

e Produkt-taggning: Lat kunder klicka direkt pa produkterna i dina bilder eller videor
for att se pris och information.

e Snabba betalningar: Integrera betalningslésningar direkt i plattformen, t.ex.
Instagram Checkout eller TikTok Shopping.

e Socialt bevis: Recensioner, kommentarer och delningar hjalper till att bygga
fortroende for ditt varumarke.

e Personliga reckommendationer: Influencers och kunder kan sprida ditt varumarke
genom att rekommendera dina produkter.
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Sa startar du en framgangsrik handelsplats med Social
Commerce

1. Definiera din nisch

Borja med att fundera pa vad du vill sélja. Det kan vara klader, smycken, handgjorda
produkter eller nagot digitalt, som designmallar eller e-bocker. Valj nagot du brinner fér och
som har en tydlig malgrupp.

2. Vilj ratt plattform

e TikTok: Perfekt for korta, kreativa videor som visar upp dina produkter.

e Instagram: Utmarkt for visuellt tilltalande produkter, med funktioner som Shops och
produkt-taggning.

e Facebook Marketplace: Bra for att salja lokalt eller till en bredare community.

3. Skapa en professionell profil

e Profilbild och logotyp: Valj en tydlig logotyp eller bild som representerar ditt
varumarke.

e Biografi: Beskriv kortfattat vad du saljer och inkludera kontaktinformation eller lankar
om mgjligt.

e Innehall: Anvand hogkvalitativa bilder och videor for att visa upp dina produkter.

4. Engagera din malgrupp

e Beritta en historia: Dela bakgrunden till dina produkter. Hur tillverkas de? Vad
inspirerade dig att starta ditt foretag?

e Interaktivt innehall: Kér omrdstningar, tavlingar eller "Fraga mig vad som
helst"-sessioner for att bygga relationer med dina fdljare.

e Anvandargenererat innehall: Uppmuntra kunder att dela bilder och videor dar de
anvander dina produkter och taggar ditt varumarke.

5. Anvand influencers strategiskt

Samarbeta med influencers som har en publik som matchar din malgrupp. Mikroinfluencers
med farre men engagerade foljare kan vara sarskilt effektiva eftersom deras
rekommendationer kdnns mer autentiska.
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6. Analysera och optimera

De flesta sociala medieplattformar erbjuder verktyg for att spara statistik som visningar, klick
och kép. Anvand dessa data for att forstéd vad som fungerar och férbattra dina strategier.

Exempel pa framgangsrika Social Commerce-idéer

1.

Vintageklader pa TikTok:
Skapa videoserier som visar hur man kan styla vintageklader pa trendiga satt. Lagg
till direkta lankar for att kopa varje outfit.

Smyckesbutik pa Instagram:
Starta en butik dar kunder kan klicka direkt pa smyckena i dina inlagg for att fa pris
och information. Kér kampanjer med influencers for att na en bredare publik.

Hantverk pa Facebook Marketplace:
Salj handgjorda produkter till lokala kunder. Lagg upp detaljerade beskrivningar och
svara snabbt pa meddelanden for att bygga fértroende.
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Fordelar med Social Commerce for unga entreprenorer

1. Lag startkostnad:
Du behover inte en dyr butik eller ett stort lager for att borja. Allt du behdver ar en
mobil och en idé.

2. Snabbt att komma igang:
Plattformarna har redan verktygen — det ar bara att skapa en profil och bdérja ladda
upp produkter.

3. Na globalt:
Sociala medier har inga granser. Dina produkter kan na kunder i andra lander utan
att du behdéver ldamna hemmet.

4. Bygg relationer:
Genom att interagera med kunderna skapar du en personlig koppling som gér att de
aterkommer.

Framtidens entreprenorskap: Bygg din handelsplats nu

Social Commerce ger ungdomar som dig en unik méjlighet att starta och vaxa ett féretag i
den digitala varlden. Du kan na ut till miljontals kunder, bygga ett varumarke och skapa en
gemenskap runt dina produkter — allt fran din mobil.

Det basta av allt? Du kan bérja idag. Det enda du behdver ar en idé, en plattform och viljan
att ta det forsta steget. Social Commerce ar inte bara framtiden fér handel — det ar ocksa din
chans att bygga nagot stort.

S4a, vad vantar du pa? Borja skapa din handelsplats redan nu och bli en del av den digitala
handelsrevolutionen!
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